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1. TROVA LA TUA IDEA

— Formulato in data:

2. CREA IL MODELLO DI BUSINESS
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Hook Offer

Requisiti:

-Sexy, rilevante la core Offer;

- Ultra specifico;

- Immediatamente comprensibile;
- A percezione di valore elevato;

- Facilmente fruibile;

- Velocemente consumabile.
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Maxime Offer

- Scalabile;
- Prezzo > Core Offer;
- Con upsella5x.

/

- Testimonianze;
- Foto/video.

- Online &offline;

- Partnership;

- Fiere e convegni;

- Radio, giornali & tv;

- Promozioni sul territorio.

Your - Prezzo > Core Offer;
= o Great Idea "J;Q . \ - Puo non essere scalabile. /
Tnllm Analisi is Here! ‘[AQ Strategia
% T -
Core Offer Continuity Offer
Puoi scegliere tra: - Ricorrente;
- Merce in dropshipping; - Scalabile;
- Libro autopubblicato; - Puo essere esternalizzato (White Label);
- Software: infoprodotto o tool,; - Facile da sostituire (lato fornitore);
Ricorda: devi raggiungere almeno 90 punti Differenziazione - Elevator Pitch - Prezzo compresotrai7€ei200 €. - Difficile da sostituire (lato cliente).
g Persuasion Nurturing @ Customer Care O3 /V)
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Strumenti X4 Storytelling X2 News X2 Livello 1: CPA & CPL Livello 2: Conversion Rate
- CPA; - Conversion Rate;
- “Trucchi” & “Segreti”; - Viaggio “dell’eroe”; - Tema “caldo”; - CPL. - Open click rate.
- Strategie spiegate; - Case History; - Provocare un “vip”.
- Casi di studio; - “Best of...”.
- Schemi “Pronto uso”;
- Link utili.
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. . . _ M Iniziative Extra oY,
Riprova Sociale X3 Coinvolgimento X2 Offerta X1
Livello 3: Life Time Value
- Riconoscimenti; - Sondaggi; - Promozioni; _UTM
- Articoli o citazioni; - Domande dirette; - Call to action; )
- Apparizioni radio/tv; - Richieste. - Partnership.
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3. IMPOSTA IL SISTEMA DI VENDITA

LIQUID
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PROTOCOL

4. AVVIA |IL MARKETING

ilo] ACCEDI GRATUITAMENTE
AL CORSO COMPLETO
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